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	Trendforschungen, Analysen und Statistiken für Kredite in Europa stärken die Marktposition


	[image: Stempel: Kredit bewilligt]Es gibt eine Vielzahl von Kreditanbietern am deutschen und europäischen Markt, da kann der Kunde schon einmal den Überblick verlieren. Wer möchte nicht die besten Konditionen und das beste Service haben. Die Zeiten, in denen die günstigste Rate oder der niedrigste Zinssatz entscheidend ist, sind vorbei. Es sind die Softskills, die nunmehr entscheidend sind. Der Tipp, sich im eigenen Bekannten- und Kollegenkreis umzuhören, ist nicht schlecht. Was man dabei nicht bewusst wahrnimmt, es beginnt ab diesem Zeitpunkt eine Art Umfrage, die man in seine persönliche Statistik abspeichert. Nur, dass die Zielgruppe relativ klein ist. Besser ist es, sich vorab sachlich zu informieren und die dafür vorgesehenen Statistiken anzusehen.


Statistiken und Rankings für den besten Kreditgeber


[image: Die Unterschiede bei den Jahreszinsen]Das Statistikportal trifft seine Entscheidungen nicht, so wie es Menschen machen, mit dem Bauchgefühl. Hier sprechen Zahlen und Fakten für oder gegen ein Produkt. Sehr aussagekräftig ist das sogenannte Ranking, welches deutlich aufzeigt, wie zufrieden die Kunden mit dem Angebot und der Betreuung des Anbieters waren. Außerdem helfen Marktanalysen und Prognosen, weitere Entscheidungen zu treffen. Gerade bei der Vergabe von Krediten ist es wichtig, zu ahnen, ob dieses Unternehmen langfristig Chancen am Markt hat. Jeder, der überlegt, sich einen Kredit aufzunehmen oder ob zu günstigen Bedingungen umgeschuldet werden soll, ist ein Neukunde. Sehr interessant ist es zu entdecken, welcher Kreditanbieter sich die meiste Mühe für den Neukunden macht oder entsprechende Konditionen für neue Kunden anbietet.


Der Interessent ist nicht mehr an sein Land gebunden, denn der Kunde entscheidet über die Kreditvergabe in Deutschland oder in Europa. Die Statistiken geben Auskunft über eine Vielzahl an Anbieter, welche die Entscheidung untermauert, ob der Kredit in Deutschland oder einem anderen Land in Europa aufgenommen wird.


Ein sehr wichtiger Punkt jeder Unternehmensführung ist die Stärken- und Schwächenanalyse des eigenen Unternehmens und der Konkurrenten. Dadurch kommen neue Ideen, in welche Schiene das eigene Kreditunternehmen besser positioniert wird oder einfach nur gestärkt eingesetzt wird. Jede Stärkung des Kreditunternehmens bedeutet eine Sicherheit für den Kreditkunden und den Interessierten. Wer seine eigene Position stärkt, führt schon bald das Ranking an, wodurch sich die Bewertungen verbessern.



Unterstützung für Kreditanbieter mit Marktanalysen


[image: Kredit für eine Renovierung]Natürlich ist es für Marketingagenturen, die ihren Kreditanbieter besser vermarkten möchten, eine nicht mehr wegzudenkende Möglichkeit, sich genaue Marktanalysen anzusehen. Das jeweilige Branchenranking gibt Auskunft über die Position und den Bekanntheitsgrad des Kreditunternehmens. Um einen höheren Bekanntheitsgrad zu erreichen oder eben zu sehen, wo man steht und was eigentlich möglich ist, erkennt der Unternehmer anhand von Statistiken.


Der Kreditanbieter muss flexibel auf den Markt reagieren können, somit hilft die Analyse für Trends und Entwicklung weiter. Gerade auf dem Kreditmarkt herrscht ein Kampf um den Kunden und deshalb lassen sich findige Kreditanbieter gerne neue Aktionen oder Produkte einfallen. Ob es Sinn macht, ein neues Kreditangebot zu launchen, erfährt der Unternehmer eben auch durch zahlreiche Statistiken.


Die Entwicklung von komplexeren Marktmodellen bis hin zur Erstellung von gut strukturierten Studien in Deutschland und Europa bietet Statista gute Analysen, um einen eventuellen Markteintritt in ein anderes Land zu überlegen oder in welche Richtung sich das Unternehmen in Deutschland weiter entwickeln soll.


Statistiken sind eine führendes Instrument zur Unternehmenssteuerung, worauf nicht verzichtet werden kann. Niemand sollte es sich leisten wollen, über die Wünsche der Kunden und Interessierten hinwegzusehen. Das wäre ein fataler Fehler, der nur sehr schwer wieder gut zu machen ist. Ein Unternehmen in die falsche Richtung gelenkt, ist schwierig wieder auf Kurs zu bringen.



Die Entscheidung ist noch nicht eindeutig


[image: Klassische Autofinanzierung]Bei Statista finden Kunden, die sich für einen Kredit entscheiden möchten sowie Kreditanbieter, die ihren Standort in der Wirtschaft festigen möchten, viele Marktanalysen, Trendforschungen und Weiterentwicklungsprognosen für ihre Bedürfnisse und Fragen. Sollte trotzdem eine Aussage nicht getroffen werden können oder fehlen Informationen, so ist es möglich, seine Frage an Statista zu wenden und die Lösung bald präsentiert zu bekommen. Gerade für ein neues Produkt wäre es sinnvoll, eine neue Umfrage zu starten, um eine große Zielgruppe zu erreichen. Kunden, die durch eine Umfrage mit einem neuen Produkt in Berührung kommen, sind potentielle Interessenten und vielleicht schon neue Kunden von morgen. Eine gut geführte Umfrage in einer Zielgruppe, die solche Informationen umsetzen kann, ist bereits ein Instrument zur Neukundengewinnung.


Da sich die Anforderungen an den Kreditmarkt stetig verändern und eine gewisse Dynamik nicht von der Hand zu weisen ist, leben auch die Statistiken. Diese werden laufend geführt und ermöglichen ein rasches Handeln auf dem Markt. Dafür setzen Marktforscher auf ein laufendes Monitoring und Trendforschung in gewissen Zeitabständen. Die Stärkung am Markt der Kreditanbieter, die dieses Service in Anspruch nehmen, spricht eigentlich für sich. Durch die Bereitschaft der Kreditanbieter, sich den Markttrend entsprechend zu entwickeln, werden neue Kunden gewonnen, die gerne ihre Erfahrungen an den Marktforscher zurückgeben um ihren Kreditanbieter den Rücken zu stärken. In gewisser Weise arbeiten Kunden und Anbieter zusammen, für ein Produkt und ein Unternehmen, dass es Wert ist in einem so hart umkämpften Markt zu überleben.
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